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Detalles del curso:
Duracion: 4 horas

Modalidad: Aula virtual

Informacién e inscripcion:
685457 610 - 615844 193
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Introduccion

Mediante la realizacion de este curso, el alumno podra conocer y dominar los procesos
administrativos, relacionados con el circuito de ventas, en la Gltima versién de Business
Central.

Business Central es el ERP en la nube de Microsoft, sometido a actualizaciones regulares y por
lo tanto exige tanto el reciclaje mas o menos continuo de los profesionales de las areas
contables que lo utilizan; como también la formacién intensiva de aquellos que quieren
conocerlo. Este aprendizaje permite la mejora de la capacitacion profesional, con mayores
posibilidades de promocion interna en la empresa o de acceso a una gran cantidad de
oportunidades en la carrera profesional, debido a la amplia aceptacion del mismo.

:Por qué hacer este curso?

El curso permite al alumno reciclarse en el uso de su herramienta cotidiana de trabajo. El dia
a dia no permite descubriry aprovechar las multiples capacidades y posibilidades que ofrece
Business Central en sus versiones actuales.

Para aquellos alumnos que no conozcan Business Central, este curso es una buena manera
de entrar en contacto con la funcionalidad de gestion de los procesos relacionados con las
ventas que realizan las empresas.

¢A quién va dirigido?
Este curso va dirigido a:

o Personal del departamento de administracion de ventas de la empresa, que ya
utiliza Business Central en su puesto de trabajo, y quiere mejoras el conocimientoy
desempefio con la herramienta.

o Mandos intermedios en la empresa en el area administrativa y de ventas, que
quieran mejorar laimplantacién de ERP en sus compaiiias, para dar mejor cobertura
a sus procesos administrativos, automatizandolos y estandarizandolos.

o Personas actualmente en busqueda de empleo en departamentos de administracion
y que desean adquirir formacion del producto a su curriculum.
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Objetivos didacticos

Afianzar conocimientos previos en el uso de Business Central

Mejorar los procesos de trabajo del departamento de administracion, mediante el
uso de funcionalidad estandar en Business Central.

o Optimizar la utilizacién de tiempos de los usuarios de las areas administrativas,
mediante la implementacion de procedimientos de trabajo optimizados.

Programa

1. Informacion de ventas. Ficheros maestros de clientes y productos.
2. Circuito de ventas

o Pedidos
o Albaranes
o Facturacidon

3. Circuito extendido

o Ofertas
o Pedidos abiertos
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